PUBLIC CONCERNE

e Commercants

e Artisans-commercants

e Dirigeants

e Responsables de point de vente

PRESTATIONS

A - Formation aux bases
du Merchandising (1 jour)
e Enjeux et application du

. Merchandising.
e Comprendre et appréhender e Optimiser songmagasin etsa

les techniques et les réglfas. du présentation.
merchandising. e Connaitre les différentes techniques
o Adapter les fondamentaux a la réalité du de valorisation de ses produits et
terrain. services.

" . . . o Les outils et les moyens de communication
e Maitriser les techniques de présentation. Eldepre=critationideses produitstadaptes

al'identité visuelle de son magasin : la mise

en oeuvre du lieu de vente, la mise en place

produit, les vitrines (organisation, composition)
e Exercices d’application.

DOCUMENTS DELIVRES B - Le dignostic en entreprise réalisé par la CCI
: . (1/2 journée + 1 jour)

e 1livrable support papier Analyse du point de vente a partir d’'un
questionnaire spécifique, points forts/points
faibles et axes d’amélioration, suivi de la formation
aux bases du Merchandising.

OBJECTIFS

C - Mise en situation, coaching, conseils
personnalisés (1 jour)
Intervention pratique et évaluation des acquis
dans votre entreprise avec un professionnel
du Merchandising.

TARIF D - Prestation totale « PREMIUM»
A partir de (2 jours + 1/2 journée)

400 € HT Le diagnostic, la formation et la mise
Possibilité de prise en situation dans votre point de
en charge AGEFICE vente.
ou OPCO

SOLUCCIO

DEVELOPPEMENT COMMERCIAL Vous voulez en savoir plus ?
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SOLUCCIO

NOS EXPERTISES, VOTRE REUSSITE.

SO L U CC |'O AMENAGEZ VOTRE MAGASIN POUR OPTIMISER VOTRE POINT DE VENTE

DEVELOPPEMENT COMMERCIAL
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